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ZUM WEITERLESEN

Unternehmensberater Carl-Die-
trich Sander hat im BBE-Verlag ei-
nen Praxisleit-
faden zum The-
ma Bankge-
spriche und
Kreditverhand-
lung verdffent- 4
licht, der sehr Sicherer Kredit.

L Gute Konditionen.
praxisnah und rilreichmit e Bk vehandel
verstandlich
geschrieben ist.
Sander erklirt,
wie ein Rating funktioniert, wer in
der Bank fiir was zustidndig ist, wel-
che Unterlagen man sehen will
und wie man sich optimal vorbe-
reitet. www.sicherer-kredit.de
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Carl-Dietrich Sander: Sicherer Kredit.
Giinstige Konditionen. Erfolgreich mit
der Bank verhandeln, 140 Seiten DIN-
A 4, BBE-Verlag, Kdln 2006, ISBN
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