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BBE-Praxisleitfaden

»Sicherer Kredit. Gute Konditionen. Erfolgreich mit der Bank verhandeln®
Bericht und Rezension in ,Aktuell” 2-2007 des Fachverband Sanitar-Heizung-Klima NRW

NEU: Ein unverzichtbarer Leit-
faden fir den Mittelstand:
Sicherer Kredit. Gute Konditionen
Erfolgreich mit Banken verhandeln
Dieser Praxisleitfaden gibt Ihnen als

Handwerks.
unternehmer
viele konkrete
Anregungen,
Tipps, Hinweise,
Arbeitshilfen,

wig Sie in lhren
Bankgesprachen
auf ,gleicher
Augenhdhe” mit
der Bank agieren konnen.

Sicherer Kred

Dieses sehr empfehlenswerte Buch
konnen Sie direkl Gber die FGH zum
Preis von 70,09 € zzgl. MwSt, bezie-
hen, Tel. 0211 690 65-90, Frau Er-
ben-Fischer. Weitere Infos zum Inhalt
finden Sie unter ,Betriebswirtschaft.
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Gute Konditionen.

Erfeigreich emit der Dank verhandetn
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Buchbesprechung: Sicherer
Kredit. Gute Konditionen

Eigentlich sind Kreditgesprache mit
Banken Verhandlungen wie alle ande-
ren auch — z. B. mit wichtigen Liefe-
ranten oder Kunden. Dennoch bein-
halten sie aus Sicht vieler Handwerker
besondere Momente. Da ist z. B. der
Eindruck der Abhdngigkeit vom Kre-
ditgeber, die zu einer , Zurlickhaltung"
auf Seiten des Unternehmers fihrt,
die weder notig noch sinnvoll ist.

Der Autor, Carl-Dietrich Sander, kennt
das mittelstdndische Bankgeschift
von beiden Seiten - durch die Brille
des Bankers und aus der Sichtwei-
se des Mittelsténdlers. Mit seinem
Praxisleitfaden verfolgt er ein klares
Ziel: Sie als Handwerksunternehmer
in die Lage zu versetzen, mit lhrer
Bank oder Sparkasse erfolgreich auf
Augenhthe zu verhandeln.

Praxisleitfaden hei3t: Sie kénnen den
Leitfaden von vorne bis hinten lesen
und dabei viele Informationen ge-
winnen oder Sie bearbeiten einzelne
Kapitel ganz konkret, weil dieses oder
jenes Thema gerade fur Sie aktuell

ist. Dazu finden Sie Arbeitsblatter, die
Sie dabei unterstlitzen, Impulse aus
dem Buch direkt in Ihre betriebliche
Praxis zu Ubertragen. Praxisleitfaden
heiBt aber auch: Aus jedem Teil des
Buches konnen Sie konkrete Schluss-
folgerungen und Aktivitaten flr lhre
erfolgreichen Bankverhandlungen
direkt ableiten.

Telefon 02131 — 660413

In den zehn Kapiteln seines Leitfadens

beschéftigt sich Herr Sander Seiten
mit folgenden brisanten Fragen:

1. Wie Banken Uber Kredite ent-
scheiden — was Sie Uber Bankin-
terna wissen sollten?

2. Ihre eigene Bestandsaufnahme
—welches sind die Starken Ihres
Unternehmens?

. Welchen Kreditbedarf haben Sie
- welche Finanzierungsmaglich-
keiten gibt es?

4. Wie ist Ihre Position bei Sicher-
heiten und Vermégen?

. Wie Sie sich auf Ihre Bankge-
sprache richtig vorbereiten
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6. Wie Sie weitere Partner auf lhrer
Seite in Bankgesprache einbezie-
hen

7. Wie Sie lhre Bankgesprache
erfolgreich fUhren

8. Was Sie in besonderen Ge-
sprachssituationen beachten
sollten

9. Gute Konditionen — wie kénnen
Sie diese erreichen?

10. Ihre weiteren Aktivitaten fur die
dauerhafte Absicherung lhrer
Finanzierungsbasis

Dieses sehr praxisnahe und daher
empfehlenswerte Buch mit 107 Seiten
konnen Sie direkt Gber die FGH zum
Preis von 70,09 € zzgl. MwSt.
beziehen, Tel. 0211 89085-90,

Frau Erben-Fischer.

Erftstr. 78 41460 Neuss

Fax 660426 Mobil 0177 — 7515161

E-mail info@cd-sander.de internet: www.cd-sander.de



