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Ende 1999 nahm ich auf Hinweis eines Beraterkollegens Kontakt zum VDM Nordrhein mit dem Thema
.Bankgesprache besser fihren auf und Ubersandte in der Folge einen Seminarvorschlag. In einem
ersten Gesprach im Juli 2000 stieR das Thema und meine Vorgehensweise auf grof3es Interesse.

Ein erster Seminartermin ,Bankgesprache® im November 2000 mufdte mangels Interesse seitens der
Mitglieder abgesagt werden.

Im Marz 2001 hielt ich vor dem Betriebswirtschaftlichen Ausschul} des VDM Nordrhein ein viel diskutier-
tes Referat ,Rating — eine neue Dimension!?“, und in das Seminarprogramm fiir das 2. Halbjahr 2001
wurden die Themen ,Der Techniker und seine Bank* sowie ,Meine Bilanzanalyse — zuerst fiir mich dann
fur die Bank* aufgenommen.

Das Thema ,Bilanzanalyse” stiel3 im November 2001 auf breites Interesse und fand durch die Teilneh-
merlnnen eine sehr gute Bewertung. Es wurde bereits im Marz 2002 erfolgreich wiederholt und steht im
Herbst 2002 erneut auf der Tagesordnung.

,Der Techniker und seine Bank® scheint dagegen eine problematische Konstellation zu sein, das
Seminar im Herbst 2001 kam wieder nicht zustande. Anders beurteilten dies allerdings die Mitglieder im
»~Juniorenkreis“ des VDM Nordrhein, die im Marz 2002 einen Nachmittag in dieses Thema investierten.
Mein Referat wurde lebhaft diskutiert — die einhellige Meinung war, dall sehr brauchbare Informationen
und Hinweise gegeben wurden. Der VDM Nordrhein sieht dies auch so und hat auch dieses Seminar im
2. Halbjahr 2002 erneut im Angebot.
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