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Kreditgespräche zielorientiert führen 

 
Vor jedem Gespräch sollten Sie sich genau überlegen, was Sie wollen, wie Sie Ihr Ziel 
am besten erreichen – und welche Vorbereitungen dafür nötig sind. Das Bankgespräch 
bildet keine Ausnahme! Die folgende Checkliste von "UnternehmerBerater" Carl-Dietrich 
Sander aus Neuss, ausgewiesener Management- und Strategie-Experte für den 
Mittelstand, hilft Ihnen bei der optimalen Vorbereitung.  
 

1. Die Stärken und Schwächen meines Unternehmens sind mir bewusst – ich führe darüber einen 
offenen Dialog mit meinen Banken / Sparkassen 
 
erledigt? ( ) begonnen? ( ) 
 
Was ist zu tun? ______________________________________ 

2. Meine Gesprächspartner in meinen Banken / Sparkassen kenne ich gut – ebenso meine Rating-
Ergebnisse 
 
erledigt? ( ) begonnen? ( ) 
 
Was ist zu tun? ______________________________________ 

3. Meine Banken / Sparkassen erhalten alle von ihnen verlangten Unterlagen immer aktuell und 
aussagefähig (ggf. noch einen „Tick besser“ als erwartet) 
 
erledigt? ( ) begonnen? ( ) 
 
Was ist zu tun? ______________________________________ 

4. Mein Bankenordner mit allen Unterlagen und der „Inventur“ obenauf ist immer auf dem aktuellsten 
Stand 
 
erledigt? ( ) begonnen? ( ) 
 
Was ist zu tun? ______________________________________ 

5. In meine Kreditgespräche gehe ich immer gut vorbereitet – mit klarem Themenkatalog und 
Zielvorstellungen für jedes Thema  
 
erledigt? ( ) begonnen? ( ) 
 
Was ist zu tun? ______________________________________ 



 
Diplom-Kaufmann 

CARL-DIETRICH SANDER 
UnternehmerBerater 

 
Management und Strategie für Handwerk und Mittelstand 

 
http://www.mittelstandsmanager.de - April 2011 

Seite 2 von 2 

 M i t g l i e d  i m  V e r b a n d                                                                                                                   Erftstr. 78   41460 Neuss 
Telefon 02131 – 660413   Fax 660426   Mobil 0177 – 7515161 

E-mail info@cd-sander.de   internet www.cd-sander.de 
 

 

6. Meine Kreditgespräche führe ich auf Basis meiner Vorbereitung selbstbewusst und sichere am Ende 
getroffenen Vereinbarungen ab  
 
erledigt? ( ) begonnen? ( ) 
 
Was ist zu tun? ______________________________________ 

7. Ich kenne die Zinsen und Gebühren meiner Banken / Sparkassen und die der Wettbewerber und 
verhandle gezielt  
 
erledigt? ( ) begonnen? ( ) 
 
Was ist zu tun? ______________________________________ 

8. Über die Bewertung meiner Sicherheiten durch Banken / Sparkassen spreche ich offen und bin 
informiert  
 
erledigt? ( ) begonnen? ( ) 
 
Was ist zu tun? ______________________________________ 

9. Ich arbeite regelmäßig gezielt an Aktivitäten, die mein Unternehmen im Themenbereich Liquidität und 
Finanzierung voran bringen  
 
erledigt? ( ) begonnen? ( ) 
 
Was ist zu tun? ______________________________________ 

10.______________________________________  
erledigt? ( ) begonnen? ( ) 
 
Was ist zu tun? ______________________________________ 
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