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MANAGEMENT & WIRTSCHAFT

FINANZIERUNG

WENN DIE BANK MIT NACHFORDERUNGEN KOMMT

Finanzierungslicken durch
Lebensversicherungen

Wer mit der Ablaufleistung einer Lebensversicherung ein Darlehen tilgen will, wird mit

groBer Wahrscheinlichkeit Probleme bekommen. Denn die Darlehenssumme wird oft nach
der erwarteten Ablaufleistung inklusive der Uberschussheteiligungen hemessen. Wenn es
denn nicht mehr so gut mit der Verzinsung klappt — wie in den letzten Jahren — entstehen

Finanzierungsliicken und infolge davon Probleme mit der Bank.

Investitionsfinanzierungen mit Lebensver-
sicherungen als Tilgungsersatz waren lange
Jahre gingige Finanzierungspraxis. Das
lang anhaltende Zinstief sorgt jetzt bei vie-
len Handwerkern fiir Probleme, denn die bei
Finanzierungsbeginn errechneten  Ablauf-
summen der Lebensversicherungen werden
bei Weitem nicht erreicht. Daraus resultiert
eine Liquidititslicke fiir die Finanzierung,
weil das Darlehen aus der Ablaufsumme
der Lebensversicherung nicht vollstindig
zuriickgezahlt werden kann.

Ein Praxisheispiel
Hierzu beschreibt der Unternechmerberater
Carl-Dietrich Sander aus Neuss ein Beispicl
aus seiner Praxis:
Handwerker Jakob W.
Augen nicht trauen, Seine Bank schrieb ihm,
dass sie ab sofort vierteljihrlich Tilgungs-
beitrige von 2500 Euro abbuchen miisse,

wollte seinen

um die entstandene Tilgungsliicke von etwa
100000 Euro bei seiner Immobilienfinanzie-
rung schrittweise abzudecken. Dabei hatte
die Bank seinerzeit selber fiir die Finanzie-
rung des Werkstattgebdudes die Tilgungs-
aussetzung gegen Abschluss einer Lebens-
versicherung vorgeschlagen. Und das sollte
jetzt zehn Jahre spiiter nicht mehr gelten?
Der Hintergrund wurde W. schnell klar,
als er sich um das Thema kitmmerte. Vor
zehn Jahren bei der Finanzierung kalkulier-
ten die Versicherungen mit Durchschnitts-
verzinsungen von etwa 6% p.a. Aufgrund
der lange Zeit niedrigen Kapitalmarktzinsen
wurde dieser kalkulierte Satz aber schnell

an

und dauerhaft nicht erreicht. Aktuell erwirt-
schaften Lebensversicherungen in der Regel
einen durchschnittlichen Zins von 4% bis
4,5% p.a. — wobei die Zinssitze je nach Ver-
sicherung auch deutlich streuen kiinnen.

Bei der 20-jihrigen Finanzierung von W.
wurde die Versicherungssumme mit 67 %
der Darlehenssumme angesetzt. Die Diffe-
renz sollte aus den Verzinsungen und den
Uberschussanteilen abgedeckt werden. Und
genau das funktionierte jetzt nicht mehr.

Handwerker W. iiberlegt nun, wie er mit
seiner Bank die Situation verhandeln wird.
Das Schreiben will er auf jeden Fall so ein-
fach nicht akzeptieren. W.: ,Der richtige
Weg wiire doch wohl gewesen, sich zusam-
menzusetzen, die Situation zu erbrtern und
gemeinsam nach Wegen zu suchen - statt
hier per Anweisung agieren zu wollen.”

Dringender Uberpriifungsbedarf
Sander weist daraufhin, dass es viele von
diesen Fillen im deutschen Handwerk gibt

Die Darlehenstilgung
durch Lebensversiche-
rungen kann sich
aufgrund der Niedrig-
zinsphase zu einem
ernsthaften Problem
fiir die Unternehmens-
finanzierung entwickeln

- und dass manche dieses Problem noch gar
nicht erkannt hitten. Deshalb sicht er fiir
solche Finanzierungen einen dringenden
Uberpriifungsbedarf. L]
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Auch ohne Niedrigzins-
phase ist die Darlehens-
tilgung durch Lebens-
versicherungen nur eine
suboptimale Losung.
Banken und andere Ver-
kaufer sind deshalb so
scharf darauf, weil in der Lebensversicherung
eine riesige Provision steckt — woh! gut und
gerne 1 bis 2 Jahresbeitrage. Dann kommen
noch die iiblichen Gebiihren fiir das Darlehen
dazu. Bei solcher Finanzierung zahlt der Dar-
lehensnehmer also doppelt. U.B.

Uwe Bolz
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