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Warum es Erfolg ,erzielen™ heiBt
Liebe Unternehmerin, lieber Unternehmer,

wer keine Ziele hat, kann nicht wissen, wohin er laufen
soll. Dann wird unternehmerischer Erfolg zur reinen Zu-
fallssache. Winken Sie also nicht ab, wenn ich Ihnen hier Sabine Feuersinger
noch einmal empfehle, spatestens jetzt Ihre geschidftlichen Chefredakteurin
Ziele fiir das Jahr 2008 auszumachen. Das ist Pflicht im

Sinne Jjeder Erfolgsplanung und Sie werden sehen:

Es motiwviert!

P Ich weiB, Sie haben nur wenig Zeit. Deshalb habe ich fiir Sie einen
Experten-Tipp zum Thema ,Ziele-Dreisprung" herausgesucht. Es geht um
eine praktische Methode mit 3 Arbeitsbléttern, mit der Sie Thre wich-
tigen strategischen Uberlegungen fast nebenbei erledigen. Schauen Sie
gleich einmal auf Seite 8 der Februar-Ausgabe nach!

Beitrag siehe Folgeseite
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Tipps + Meldungen

Experten-Tipp Februar 2008

-Und es war schon wieder Ende Ja-
nuar, als ich endlich Zeit gefunden
habe, mich mit meinen Zielen fiir
das neue Geschéftsjahr zu befassen.”
Diese Klage eines Einzelhdndlers
begegnet mir gerade in kleinen Un-
ternehmen immer wieder. ,Das Ta-
gesgeschaft frisst uns auf, die wirk-
lich wichtigen Zukunftsthemen blei-
ben zu oft liegen"®, sagte mir jlingst
ein Tischlermeister.

Was tun? Solche Aussagen im Ohr,
habe ich fiir Sie den ,Ziele-Drei-
sprung” entwickelt. Das ist eine
einfache, praktische Methode, mit
der Sie als Unternehmer/in [hre Ge-
danken nebenbei sammeln und
ordnen konnen, parallel zum Ta-
gesgeschift, um daraus dann [hre
Ziele und den Weg dorthin abzulei-
ten. So geht es:

Laden Sie sich im Internet die
3 ,Methoden-Arbeitshlitter” herun-
ter: www.selbststaendig.com — Ar-
beitshilfen - Ziele-Dreisprung. Le-
gen Sie die Blatter einfach auf Ih-
ren Schreibtisch.

Bearbeiten Sie die Blatter nebenbeli,
indem Sie sich fiir jedes eine Woche

Mehr Erfolg durch den ,Ziele-Dreisprung”
von Diplom-Kaufmann und Unternehmensberater
Carl-Dietrich Sander, Internet: www.cd-sander.de

Zeit nehmen. Wihrend der Woche
notieren Sie jeden Gedanken, der
Thnen zu dem gerade aktuellen Ar-
beitsblatt-Thema kommt. Am Ende
jeder Woche nehmen Sie sich 30 bis
60 Minuten Zeit, um Ihre Aufzeich-
nungen durchzugehen und zu sor-
tieren. So kommen Sie im ,Drei-
sprung” in nur 3 Wochen zu [hrem
Erfolgskonzept fiir das Jahr 2008.

@® [n der 1. Woche werden Sie Ide-
en sammeln und nach der Be-
deutung fiir Ihr Unternehmen
sortieren.

@ [n der 2. Woche leiten Sie daraus
Ziele fiir 2008 ab.

® [n der 3. und letzten Woche er-
arbeiten und planen Sie konkre-
te Aktivitaten.

Dieser ,Ziele-Dreisprung® ist des-
halb hilfreich, weil er Thnen Zeit
zum Uberlegen ldsst. Hektik bei den
wichtigen Fragen zu Ihren ge-
schiftlichen Zielen schadet in der
Regel nur. So aber konnen Ihre Ge-
danken in Ruhe weiterarbeiten,
wiahrend Sie lhre anderen Aufga-
ben nicht vernachléssigen.
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