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Checkliste — Bessere Liquidititsplanung

Von Carl-Dietrich Sander
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Es ist immer wieder verbliffend, wie Mittelstandler sich vom Tagesgeschaft auffressen und so wichtige
Themen wie die Liquiditatssicherung nebenher laufen lassen. Eine simple Checkliste kann helfen, das
Problem in den Griff zu bekommen.

Kompakt

e Mittelstandische Firmenkunden vernachlassigen haufig ihre Liquiditatsplanung.

e Schon mit einer einfachen Checkliste kbnnen sie flir das Problem sensibilisiert werden, bevor
sich Engpasse in der Liquiditat einstellen.

e Bank und Kunden sind dann beide vor Uberraschungen geschiitzt und kénnen friihzeitig tiber
mdgliche Losungen eines sich anbahnenden Problems beraten.

Komplett

Leider reagieren viele Mittelstandler erst, wenn die Liquiditat eng wird. Das ist die Aussage vieler Banker,
die ihren Kunden dann oft nur noch wenig helfen kénnen. Man sollte es also erst gar nicht zu Engpassen
kommen lassen. Banker, die ihre Firmenkunden in der Liquiditatsplanung unterstiitzen wollen,
kénnen ihnen eine Checkliste empfehlen. Diese seht am Ende des Beitrags als PDF zur
Verfiigung.

Die Checkliste umfasst Themen, wie die vorausschauende Disposition der Geschaftskonten. Denn wenn
die ersten Uberziehungen der vereinbarten Kreditlinie da sind, tun Banken sich oft schwer, weitere
Verfliigungen zuzulassen. Viel besser ware es, rechtzeitig bei sich anbahnendem Mehrbedarf mit der
Bank Uber Losungsmoglichkeiten zu sprechen.

Besonders wichtig ist auch die Beschiaftigung mit dem eigenen Cashflow als Steuerungsgrofe
fur Liquiditatszu- und -abfliisse im Unternehmen. Fir Banken ist dies die zentrale Beurteilungsgrofle
fur die Kapitaldienstfahigkeit ihnres Kunden. Und dem Mittelstéandler selber zeigt der Cashflow, wie viele
Mittel er unbeschadet aus dem Unternehmen abziehen darf.
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Wichtig ist, die Checkliste nicht einfach abzuhaken, sondern da wo erforderlich, konkrete MalRnahmen
einzutragen und umzusetzen. Deshalb ist sie wie ein Aktivitdtenplan aufgebaut und kann den
Mittelstandler bei der Umsetzung seiner Malinahmen eine wertvolle Hilfe sein. Carl-Dietrich Sander

Checkliste als PDFE

Nutzen Firmenkunden solche Hinweise von ihrem Berater?
Kommentieren Sie!

Dieser Artikel wurde am 17.11.07 von Carl-Dietrich Sander verfasst.
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Weitere Artikel zum Thema:

:ﬂ Firmenkunden — Sechs Schritte zur klaren Kommunikation - 22-10-07 22:36
[& Sicherheiten sind kein Bankgeheimnis - 22-07-07 21:20
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