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Bank-Rating als Chance begreifen

RHEIN KREIS NEUSS Uber 40 Unter-
nehmer trafen sich jetzt im T-Punkt-
Business in Kaarst auf Einladung der
Kreisverbinde Neuss und Diissel-
dorf des Bundesverbandes Mittel-
stdndische Wirtschaft (BVMW),

Das Thema: Wie bereite ich mich
gezielt auf das Bankenrating vor.
Eine Abfrage zu Beginn ergab: Nur
einer der Teilnehmer hatte bisher
mit seiner Bank intensiv {iber sein
Rating gesprochen. Und nur elf fithl-
ten sich wirklich umfassend von ih-
ren Banken informiert. Kurt-Her-
bert Derichs vom BVMW Neuss hob
hervor, dass genau dieses fatale Er-
gebnis den Eindruck aus vielen Ge-
spréichen bestétige,

Zwar seien bei allen Banken und
Sparkassen die Ratingsysteme nach
Basel IT im Einsatz, aber die Banken
sprichen mit Thren Kunden kaum
dariiber, Das sef filr den BVMW An-
lass gewesen, das Thema wieder auf

die Tagesordnung zu setzen. Der
MNeusser Unternehmerberater Carl-
Dietrich Sander gab als Referent des
Abends einen knappen aber préizi-
sen Uberblick, was Rating ist, wel-
che Fragen die Systeme der Banken
und Sparkassen an den Mittelstind-
ler stellen und in welchen Schritten
sich Mittelsténdler gut vorbereiten
kéinnen,

Rating als Chance zu begreifen,
Impulse fiir die Fortentwicklung des
eigenen Unternehmens zu bekom-
men und konsequent zu nutzen, so
lautete sein Appelll. So ist die eigene
Analyse der Stirken und Schwiichen
des Unternehmens ein wichtiger
Ausgangspunkt, Dabei ist es wichtig,
dies nicht im ,stillen Kéimmerlein"
zu tun, sondern seine Mitarbeiter
und Berater mit einzubeziehen, um
nicht zu sehr in der eigenen ,Be-
triebsblindheit” stecken zu bleiben.
Im Mittelpunkt des Vortrags stand

eine Rating-Fallstudie, die auf dem
Betriebsvergleich des nordrhein-
westfilischen Dachdecker-Hand-
werks aufbaute. Diese Fallstudie
wurde im  Pre-Rating-System
~www.unternehmenscheck.com”
erarbeitet Dr. Detlef Frormann ver-
wies darauf, dass solch ein ,Pre-Ra-
ting" im Ergebnis nicht mit dem
Bankenratung vollkommen de-
ckungsgleich sein kinne. Die Band-
breite der Beurteilung des eigenen
Unternehmens wird durch ein Ra-
ting transparent dargestellt, Die Er-
kenntnis aus der Fallstudie: Die
JHarten Zahlen" - sprich der Jahres-
abschluss des Unternehmens - do-
minieren das Ratingergebnis.

Die Beantwortung der ,Weichen
Faktoren" - der Fragen zur Unter-
nehmensfiihrung - sind ergénzend
ein sehr wesentliches Thema. So
milsse sich der Mittelstindler in den
eigenen Zahlen auskennen. Wichtig

auch: der Jahresabschluss liegt friih-
zeitig bei der Bank vor - und nicht
erst im Herbst des Folgejahres. .In
zwei, drei Jahren wird es Standard
sein, dass Sie Thren Jahresabschluss
bis zum 30. Juni bei der Bank haben.
Wer dies heute schon machr, ver-
schafft sich einen Bonitdtsvorteil”,
so Sander. Ohne Planzahlen, werden
Kreditwiinsche zukiinfiig immer
hiufiger direkt abschldglg beschie-
den werden.,

Planung bedeute letztlich, die Zu-
kunft zu gewinnen und zu gestalten.
Dabei warnte der Referent gleichzei-
tig vor zuviel Perfektionismus. Der
Einstieg in die Unternehmens-Pla-
nung sei wichtig, dann entwickele
sich die Qualitit quasi von alleine
weiter, Die anschlieBende sehr leb-
hafte gefithrte Diskussion zeigte ein-
mal mehr, dass fiir die Mittelstindler
immer noch viele Fragen vor allem
zur Ratingpraxis offen sind.
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