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VDM-Juniorenkreis vom 18. Miirz 2002:
Bankgesprache im Zeichen des

e

Dipl -Kfm. Carl-Dietrich Sander,
UnternelimerBerater

Wichtige Kunden- und Liefe-
ranten-Gesprdche bereiter der
Mittelstindler intensiv vor und
tiberlegt sich, welches seine Zie-
le sind und wie er diese am
ehesten erreichen kann. In ihre
Bankgespriche gehen Mittel-
stindler aber oft nach dem
Motto .Meine Bank - das unbe-
kannte Wesen" - und damit un-
bewusst auch mit einem mehr
oder weniger ausgepriigten Ge-
fithl der Unterlegenheit.

# —

Wie sich ein Unternehmer auf sein
Bankgesprich optimal vorbereiten
und er dieses Gesprich zielorientiert
und erfolgreich fithren kann, war das
Thema der Zusammenkunft des Ju-
niorenkreises am 18. Mirz, Carl-Die-
trich Sander, UnternehmerBerater,
hat in seinem Vortrag Beurteilungs-
grundlagen fiir die Kreditvergabe der
Banken und Sparkassen vorgestellt,
die den Junioren die Denkweise sei-
nes ,Bankers” niiher bringen sollten.

Gerade im Firmenkundengeschiift
ist bei den Banken und Sparkassen
sehr viel im Umbruch. Neue auf-
sichtsrechtliche  Regulierungen -

32

Rating erfolgreich f

tihren

Stichwort . Rating” - werden die Situ-
ation weiter veriindern. Um die Aus-
fallwahrscheinlichkeiten von Kredi-
ten zu minimieren, werden zu den
vergangenheitsorientierten  Unterla-
gen wie Jahresabschliisse zunehmend
auch zukunfrsgewandte Faktoren in
der Unternehmensfiihrung an Wich-
tigkeit gewinnen.

Dazu gehdren dann auch die wei-
chen Faktoren, wic die Qualitit der
Unternehmensfithrung. Diese ist u.a.
daran erkennbar, wie gut vorbereitet
der Unternehmer in ein Bankge-
sprich geht. Hat cr die fiir die Bank
relevanten  Unterlagen  fristgemiR
eingereicht und kann er diese seiner
Bank auch im Gespriich selbst erlin-
tern sind z.B. Kriterien f{iir die Quali-
tatsbeurteilung,

Die Diskussion zeigte, wie sehir sich
die Betriebe schon jetzt mit dem The-
ma beschiftigen miissen. Wichtig ist
dabei, dass der Unternehmer ein
partnerschaftliches Verhiltnis zu sei-
ner Bank aufbaut, um seinen zukiinf-
tigen Kapitalbedarf im enger werden-
den Kapitalmarkt dauerhaft sichern
zu kénnen.

Mitglieder des Juniorenkreises im Gespréach mit dem Referenten
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