Leserbrief: Rating - kein
Sturm im Wasserglas
Rating kommt erst 2005 - des-
halb kann man von einem ver-
frihten Sturm im Wasserglas
sprechen. Und: es wird stirker
auf die zukunftsorientierten Aus-
sagen des Kreditnehmers an-
kommen als auf die vergangen-
heitsbezogenen  Risikofaktoren.
Dies ist der Tenor des Artikels in
W & P vom Oktober 2001.

Zwei Erganzungen sind aus mei-
ner Sicht jedoch angebracht:

W&P Dezember/2001

Diplom-Kaufmann

CARL-DIETRICH SANDER

UnternehmerBerater

Management und Strategie fir Handwerk und Mittelstand

W & P — Das RKW-Journal Nr. 5, Dezember 2001

Es ist eher eine Ruhe vor dem
Sturm - und eine triigerische
dazu. Wer heute Mittelstdndlern
die Perspekliven des Ratings
nahe bringen will, stéBt auf iiber-
wiegendes Desinteresse  mit
eben diesem Hinweis auf 2005
und auf die Aussage “darum
kimmert sich mein Steuerbera-
ter”. Doch: wenn die Banken und
Sparkassen die ersten Ratings
nach Basel |l durchfiihren, wer-
den dem die Jahresabschliisse
2002 und 2003 der Mittelsténdler
zu Grunde liegen.

Die sog. Ausfallwahrscheinlich-
keit wird ermittelt, in dem die ak-
tuellen  Jahresabschlusszahlen
des Mittelstandlers abgeglichen

werden mit Risikoindikatoren aus
historischen Zahlenreihen seiner
Branche. Weist sein Jahresab-
schluss bei bestimmten Kenn-
zahlen (z.B. Eigenkapitalquote,
Schuldentilgungsdauer etc.) eine
Auspragung aus, die sich in der
Vergangenheit als risikotragend
erwiesen hat, so wird sein Rating-
ergebnis herunter gestuft.

Es wird diskutiert, dass diese
Aussage ca. 70% Gewichtungs-
anteil an der Gesamtratingnote
erhdlt. Die Zukunftsaussagen zu
Unternehmenskonzept, Steue-
rungssystem, Managementquali-
fikation, Kundenstruktur etc.
wirde demnach nur zu ca. 30%
gewichtet. In den heutigen inter-
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nen Ratingsystemen der Banken
liegt die Gewichtung beider Kom-
plexe eher bej 50:50. Das bedeu-
tet: Die Jahresabschlisse wer-
den wichtiger. Und sie werden
wieder ihre urspriingliche Rolle
Ubernehmen: ein Instrument zur
Darstellung der Unternehmens-
bonitdt zu sein - und nicht eines
zur primédren Umsetzung einer
Steuersparstrategie.
Schlussfolgerung:  der  Mittel-
stand muss sich jetzt um Basel Il
kimmern und an allen betriebli-
chen Stellschrauben drehen, die
Zur Ertrags- und damit Eigenka-
pitalverbesserung beitragen.
Dazu ist eine realistische Ein-
schdatzung der eigenen Poten-
ziale und deren gezielte Nutzung
unerlasslich.
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