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Mit Kreditgebern auf 
Augenhöhe verhandeln
Bankenkommunikation für Berater  
und Unternehmer 
 

”	 Praxisleitfaden

”	 zahlreiche Arbeitshilfen zum Download

Online-Version         
inklusive!

Beim Kauf dieses Buches steht 
Ihnen zusätzlich die digitale 
Fassung in der NWB Daten-
bank zur Verfügung. Ob an 
Ihrem Arbeitsplatz, zu Hause 
oder unterwegs: Sie haben 
damit von jedem mit dem 
Internet verbundenen PC aus 
Zugriff auf Ihre Fachliteratur 
von NWB.

Freischaltcode im Buch!

Die NWB Datenbank – alle 
digitalen Inhalte aus unserem 
Verlagsprogramm in einem 
System.
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Banken verstehen – erfolgreich verhandeln. 

Was können Unternehmer und ihre Berater tun, um eine starke 
Verhandlungsposition gegenüber ihren Kreditgebern aufzubau-
en? Das ist die zentrale Frage, die dieses Buch praxisgerecht und 
gut verständlich beantwortet.

Der Autor stellt die Arbeitsweise und Entscheidungsfindung in 
Banken vor und gewährt zudem Einblicke in interne Abläufe des 
Kreditvergabeprozesses. Auf diese Weise können Sie die Banken 
verstehen und auf Augenhöhe mit ihnen verhandeln. Das hilft 
Ihnen nicht nur dabei, die gewünschten Kredite zu bekommen, 
Sie erfahren unter anderem auch, wie Sie Kreditangebote ver-
gleichen und Konditionen erfolgreich verhandeln.

Besonders praktisch: Direkt einsetzbare Arbeitshilfen wie 
Checklisten und Arbeitsblätter zur Vorbereitung auf Bankge-
spräche stehen Ihnen als Download in der NWB Datenbank zur 
Verfügung. 

Der Autor
Carl-Dietrich Sander berichtet von beiden Seiten des 
Verhandlungstisches: Die Bankseite kennt er aus 20 Jahren 
Firmenkundengeschäft in Kreditinstituten. Seit 1998 unter-
stützt er die Inhaber kleiner und mittlerer Unternehmen (KMU) 
als Berater dabei, ihre Unternehmen erfolgreicher zu führen, ihr 
Rating zu verbessern und in Bankgesprächen wirksam zu agie-
ren. Zudem ist er als Referent und als Fachautor aktiv.
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